Warsztaty ,,Skuteczne negocjacje”

Osoba prowadzgca: dr Justyna Witkowska

Glownymi celami warsztatow s3:

— zapoznanie uczestnikow ze strukturg prowadzenia negocjacji,
— C¢wiczenia zwigzane z technikami negocjacyjnymi,

— poznanie cech skutecznego negocjatora.

Podczas warsztatdw uczestnicy bedg mieli okazje: zapozna¢ sie z etapami
prowadzenia negocjacji, wykorzystac¢ w praktyce techniki negocjacyjne, zastanowic sie
nad cechami dobrego negocjatora. Forma prezentacji wzbogacona zostanie
¢wiczeniami umozliwiajgcymi przeniesienie zdobytej wiedzy na grunt praktyczny.

Podczas warsztatow uczestnicy uzyskaja odpowiedzi na pytania:
— coto jest i na czym polegajg negocjacje?

— jak nalezy przygotowac sie do negocjacji?

— jak prowadzi¢ negocjacje?

— jak ustepowac w procesach negocjacyjnych?

— 0 czym powinien pamieta¢ dobry negocjator?



